ANEXO
Curso “INNOVACION y EMPRENDEDORISMO”

Destinatarios: Estudiantes de 4to y 5to afio de Licenciatura en Biotecnologia, Licenciatura
en Quimica, Bioquimica y Farmacia.

Carga horaria: 20 hs.

Modalidad de dictado:
5 Clases tedrico practicas semanales y presenciales de 2 horas 30 minutos cada una.

2 Trabajos Practicos semanales virtuales de 4 horas de duracion cada uno.

Fecha de dictado: segundo cuatrismestre 2025

Lugar de dictado: Facultad de Ciencias Quimicas

Contenido y Disertantes:

Tema 1: Innovacion: ¢ De qué se trata? ; Como innovar? Ecosistema de innovaciéon

Duracion: 1 clase de 2 horas y media
Formato: Capacitacion teorica + taller
Capacitador/a: Ma. Cecilia Gaggiotti

En esta primera clase se explora el concepto de innovacién y su relevancia en el
desarrollo de proyectos con impacto social y productivo. Se analizaran los diferentes
tipos de innovacion, desde la incremental hasta la disruptiva, y se discutiran cémo
identificar oportunidades en el entorno actual. Asimismo, se analizara el ecosistema de
innovacion, entendiendo los actores clave, como universidades, empresas y gobiernos,
que fomentan un ambiente propicio para la creacion y el desarrollo de nuevas ideas.

Tema 2: Validacién: Analisis de la tecnologia y analisis de sus adoptantes

Duracion: 1 clase de 2 horas y media
Formato: Capacitacion tedrica + taller
Capacitador/a: Gisela Ledesma

La segunda clase, tiene foco en el proceso de validacion, desde un analisis de la
tecnologia, explorando cémo evaluar su viabilidad y potencial de adopcion. Los
participantes aprenderan a identificar y segmentar a los adoptantes de tecnologia, desde
los innovadores hasta los rezagados, y cémo adaptar sus propuestas para cada grupo.

Tema 3: Creacion: ;Qué es una start up cientificas basadas en conocimiento?
Deep tech y otros conceptos

Duracion: 1 clase de 2 horas y media
Formato: Capacitacion teorica + taller
Capacitadora: Gisela Ledesma

En esta tercera sesion, se profundizara en el concepto de startups cientificas y su papel
en la economia del conocimiento. Se caracterizara a una startup y como se diferencia



de una empresa tradicional. Se analizara el concepto de deep tech y otros conceptos
innovadores que permiten la creacion de soluciones disruptivas.

Tema 4: Mercadeo: ¢ Como posicionar el producto en el mercado?

Duracion: 1 clase de 2 horas y media
Formato: Capacitacion teérica + taller
Capacitadora: Francisco Rodriguez

En esta clase se abordaran el tema del mercadeo y su importancia en el proceso de
emprendimiento. Los participantes aprenderan estrategias efectivas para posicionar sus
productos en el mercado, incluyendo el desarrollo de una propuesta de valor clara y
diferenciada.

Tema 5: Presentacion de Trabajos Practicos de participantes.

En la ultima clase se llevara a cabo la presentacion de los trabajos practicos
desarrollados por los participantes a lo largo del curso. Esta sesion ofrecera un espacio
para que cada asistente comparta su proyecto innovador, destacando los procesos de
investigacion, validacién y mercadeo que han implementado. Los participantes recibiran
retroalimentacion constructiva tanto de sus compafieros como de los docentes,
promoviendo un ambiente de aprendizaje colaborativo.

Duracion: 1 clase de 2 horas y media
Formato: Presentacion de trabajos practicos
Capacitadora: Ma. Cecilia Gaggiotti



